
PRESENTATION

การน าเสนอผลงานการออกแบบ



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

ความหมายและความส าคัญของการน าเสนอ

▪ การน าเสนอความคิดต่อคนๆหน่ึง หรือคณะกลุ่มคน เพือ่ให้เข้าใจ 

หรือคล้อยตามความคิดของผูน้  าเสนอ

▪ การน าเสนอผลงานจะช่วยให้มกีารแลกเปล่ียน หรือแบง่ปันความ

คิดเห็น ซ่ึงท าให้ผูฟั้งมคีวามรู้สึกถึงการมส่ีวนร่วมในความคิด 

หรือผลงานน้ันๆ เป็นผลให้ผลงานมโีอกาสประสบความส าเร็จมาก

ย่ิงข้ึน



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

ความหมายและความส าคัญของการน าเสนอ

▪ การน าเสนอผลงานจะช่วยให้ผูน้  าเสนอมัน่ใจในความคิดและ

ข้อเท็จจริงต่างๆ จนเป็นท่ีเข้าใจชัดเจนอย่างท่ีต้องการ

▪ การน าเสนอ เป็นการเตรียมการท่ีสามารถปรับเปล่ียนรปูแบบและ

วิธีการให้สะดวกสอดคล้องกับกลุ่มผูฟั้งได้รวดเร็ว ฉับไว



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

วัตถปุระสงค์การน าเสนอ

▪ เพือ่บอกข้อมลู ( Inform )

▪ เพือ่รายงานสถานะ ( Status  Report )

▪ เพือ่การสาธิต ( Demonstration )

▪ เพือ่เสนอแผนธรุกิจ หรือกลยุทธ์ (Business Strategy )



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

วัตถปุระสงค์การน าเสนอ

▪ เพือ่การขายความคิด ( Idea Selling )

▪ เพือ่การเสนอแนะให้เปล่ียนแปลง ( Suggestion )

▪ เพือ่การขายสินค้า หรือบริการ ( Product / Service 

Sellings )

▪ การอธิบายข้อมลูทางเทคนิค ( Technical  Data )



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ

1. แบบตามจ านวนผูพู้ด

2. แบบตามจ านวนผูฟั้ง

3. แบบระดับความเป็นทางการของการน าเสนอ

4. แบบระดับความสัมพนัธ์ของผูฟั้ง

5. แบบตามสถานท่ี



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ

1.แบบตามจ านวนผูพู้ด

-ผูน้  าเสนอ 1 คน

-ผูน้  าเสนอ 2 คน

-ผูน้  าเสนอมากกว่า 2 คนข้ึนไป



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

2.แบบตามจ านวนผูฟั้ง

-เสนอต่อผูฟั้งกลุ่มใหญ่

-เสนอต่อผูฟั้งกลุ่มเล็ก

-เสนอแบบตัวต่อตัว



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

3.แบบระดับความเป็นทางการของการน าเสนอ

3.1.แบบเป็นทางการ

-ผูพู้ดจะยืน

-ผูฟั้งจะน่ัง

-ผูพู้ดใช้โสตทัศนปูกรณ์ประกอบ

-มีช่วงถามตอบอยู่ท้ายการน าเสนอ

-มีการก าหนดหัวข้อแจ้งไว้ล่วงหน้า

-มีการเตรียมความพร้อมกับโสตทัศนปูกรณ์ไว้



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

3.2.แบบก่ึงเป็นทางการ

-ผูพู้ดจะยืนหรือน่ังก็ได้ แต่มักจะยืน

-ผูฟั้งจะน่ัง

-ผูพู้ดใช้โสตทัศนปูกรณ์ประกอบ

-มีช่วงถามตอบแทรกอยู่ระหว่างการน าเสนอ

-อาจมีการก าหนดหัวข้อไว้ล่วงหน้าหรือไม่ก็ได้

-มีการเตรียมความพร้อมกับโสตทัศนปูกรณ์ไว้บ้าง



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

3.3.แบบไม่เป็นทางการ

-ผูพู้ดจะยืนหรือน่ังก็ได้ แต่มักจะน่ัง

-ผูฟั้งจะน่ังหรือยืนก็ได้ แต่มักน่ังตามผูพู้ด

-มีช่วงถามตอบเป็นรปูแบบการสนทนา พูดคุย

-ไม่มีการก าหนดหัวข้อแจ้งไว้ล่วงหน้า

-ไม่ต้องเตรียมความพร้อมกับโสตทัศนปูกรณ์



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

4.แบ่งตามความสัมพนัธ์ของผูฟั้ง

-คนในองค์กร

-คนนอกองค์กร

5.แบ่งตามสถานท่ี

-การน าเสนอในสถานท่ี

-การน าเสนอต่างสถานท่ี

การประชมุทางโทรศัพท์

การประชมุทางวิดีโอ



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ



เทคนิคการน าเสนอผลงาน

รปูแบบการน าเสนอ


